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PROFILSUCCESS®

Pré-requis

Aucun pré-requis nécessaire

Modalités d’accès

Inscription accompagnée par un 

consultant certifié et le service 

administratif.

morgane@bilans-nouveaucap.fr

Équipe pédagogique

Morgane Meunier, consultante 
formée à l’outil d’évaluation 
PROFILSUCCESS® ayant

signé l’engagement déontologique.

Accessibilité et handicap

Si vous êtes en situation de 

handicap, contacter notre 

référent handicap :

Jocelyne.gervais@profilsuccess.com 

tél. 06 58 80 09 05

Dates, horaires et lieu de la 
prestation

À définir, nous contacter

Prestation en présentiel

Type de public
Tout public

Délai d’accès
2 semaines

Durée
14 heures

Prix
720€ TTC/pers. en inter entreprise

3 840 € TTC* en intra entreprise (mini 8 pers.)
* Prix des tests non inclus

BUT DE LA PRESTATION

Assimiler des outils nécessaires afin de maîtriser son temps et ses priorités.

OBJECTIFS PÉDAGOGIQUES

• Assimiler les notions de temps
• Maîtriser les notions d’urgence et de priorités
• Comprendre par son profil ses propre saboteurs
• Gagner en efficacité et productivité

MOYENS PÉDAGOGIQUES

Un mixte de théorie et d’exercices.

MODALITÉS D’ÉVALUATION

Quizz d’évaluation des acquis 
Livret PROFIL COLOR SUCCESS

PROGRAMME DÉTAILLÉ

• Quizz PROFIL COLORSUCCESS

JOUR 1
• Notions de dominants
• Missions anxiogènes ou faciles
• Le principe de la Gestion du Temps
• Les bénéfices de la Gestion du Temps
• Analyse théorique
• Organisation
• Techniques de productivité
JOUR 2
• Identifier les pertes de temps
• Révision et ajustement
• Quizz final

SANCTION DE LA FORMATION

• Livret PROFIL COLOR SUCCESS
• Feuille de présence
• Attestation de fin de formation

POINTS FORTS
Une formation pointue et une adaptation

de la formation à chaque profil.

Réseau de franchise & de marques spécialisé en PROFILAGE

GESTION DU TEMPS PAR SON PROFIL
REF : SK-FORM-01-01
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PROFILSUCCESS®

Pré-requis

Aucun pré-requis nécessaire

Modalités d’accès

Inscription accompagnée par un 

consultant certifié et le service 

administratif. 

morgane@bilans-nouveaucap.fr

Équipe pédagogique

Morgane Meunier, onsultante 
formée à l’outil d’évaluation 
PROFILSUCCESS® ayant signé 
l’engagement déontologique.

Accessibilité et handicap

Si vous êtes en situation de 
handicap, contacter notre 

référent handicap :

Jocelyne.gervais@profilsuccess.com 

tél. 06 58 80 09 05

Dates, horaires et lieu de la 
prestation

À définir, nous contacter 

Prestation en présentiel

Type de public
Tout public

Délai d’accès
2 semaines

Durée
14 heures

Prix
720€ TTC/pers. en inter entreprise

3 840 € TTC* en intra entreprise (mini 8 pers.)
* Prix des tests non inclus

BUT DE LA PRESTATION

Cette formation vous apprend à réagir aux problèmes, aux émotions et aux 
autres facteurs de stress qui surviennent dans votre vie professionnelle et 
personnelle et cela grâce à votre PROFIL DE PERSONNALITE.

OBJECTIFS PÉDAGOGIQUES

• Faire face au quotidien à des situations stressantes.
• Se ressourcer après l'événement stressant.
• Appliquer sa stratégie de gestion du stress dans la durée.
• Mieux gérer ses émotions en situations de stress.
• Faire appel à ses ressources individuelles.

MOYENS PÉDAGOGIQUES

Un mixte de théorie et d’exercices vous permettent de mieux appréhender votre 

stress afin de le réguler et de l'utiliser d'une manière constructive en fonction de 
votre propre profil.

MODALITÉS D’ÉVALUATION

Quizz d’évaluation des acquis

Livret PROFIL COLOR SUCCESS

PROGRAMME DÉTAILLÉ

• Quizz PROFIL COLORSUCCESS

JOUR 1
• Notions de dominants
• Missions anxiogènes ou faciles
• Environnement et mécanisme du stress
• Les causes et origines du stress
• Outils et techniques pour mieux vivre
• Environnement facteur de stress
JOUR 2
• Stimuli émotionnel et émotions primaires
• Les 4 émotions primaires
• Révision et ajustement
• Quizz final

SANCTION DE LA FORMATION

• Livret PROFIL COLOR SUCCESS
• Feuille de présence
• Attestation de fin de formation

POINTS FORTS Une formation pointue et une adaptation
de la formation à chaque profil.

Réseau de franchise & de marques spécialisé en PROFILAGE

GESTION DU STRESS PAR SON PROFIL
REF : SK-FORM- 02-01
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PROFILSUCCESS®

Pré-requis

Aucun pré-requis nécessaire

Modalités d’accès

Inscription accompagnée par un 

consultant certifié et le service 

administratif. 

morgane@bilans-nouveaucap.fr

Équipe pédagogique

Morgane Meunier, consultants 
formée à l’outil d’évaluation 
PROFILSUCCESS® ayant signé 
l’engagement déontologique.

Accessibilité et handicap

Si vous êtes en situation de 

handicap, contacter notre 

référent handicap :

Jocelyne.gervais@profilsuccess.com 
tél. 06 58 80 09 05

Dates, horaires et lieu de la 
prestation

À définir, nous contacter 

Prestation en présentiel

Type de public
Tout public

Délai d’accès
2 semaines

Durée
14 heures

Prix
720€ TTC/pers. en inter entreprise

3 840 € TTC* en intra entreprise (mini 8 pers.)
* Prix des tests non inclus

BUT DE LA PRESTATION

La gestion des conflits est primordiale dans un environnement donné pour 
tendre vers la sérénité, travailler dans une bonne ambiance et développer une 
synergie positive et efficace.

OBJECTIFS PÉDAGOGIQUES

• Prévenir et gérer les conflits et les tensions
• Savoir s’orienter et agir efficacement
• Utiliser le champ des émotions

MOYENS PÉDAGOGIQUES

Un mixte de théorie et d’exercices.

MODALITÉS D’ÉVALUATION

Quizz d’évaluation des acquis 
Livret PROFIL COLOR SUCCESS

PROGRAMME DÉTAILLÉ

• Quizz PROFIL COLORSUCCESS 
JOUR 1
• Notions de dominants
• Missions anxiogènes ou faciles
• Comprendre le « conflit »
• Les différents types de conflit
• Savoir détecter un conflit larvé
• Désamorcer un conflit
JOUR 2
• Résolution de conflit
• Communication positive
• Révision et ajustement
• Quizz final

SANCTION DE LA FORMATION

• Livret PROFIL COLOR SUCCESS
• Feuille de présence
• Attestation de fin de formation

POINTS FORTS
Une formation pointue et une adaptation

de la formation à chaque profil.

Réseau de franchise & de marques spécialisé en PROFILAGE

GESTION DES CONFLITS PAR SON PROFIL
REF : SK-FORM- 03-01
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PROFILSUCCESS®

Pré-requis

Aucun pré-requis nécessaire

Modalités d’accès

Inscription accompagnée par un 

consultant certifié et le service 

administratif. 

morgane@bilans-nouveaucap.fr

Équipe pédagogique

Morgane Meunier, consultante 
formée à l’outil d’évaluation 
PROFILSUCCESS® ayant signé 
l’engagement déontologique.

Accessibilité et handicap

Si vous êtes en situation de 

handicap, contacter notre 

référent handicap :

Jocelyne.gervais@profilsuccess.com 
tél. 06 58 80 09 05

Dates, horaires et lieu de la 
prestation

À définir, nous contacter 

Prestation en présentiel

Type de public
Tout public

Délai d’accès
2 semaines

Durée
14 heures

Prix
720€ TTC/pers. en inter entreprise

3 840 € TTC* en intra entreprise (mini 8 pers.)
* Prix des tests non inclus

BUT DE LA PRESTATION

La communication collective est essentielle pour renforcer la collaboration, 
améliorer la communication, favoriser l'engagement des salariés, promouvoir la 
réflexion collective, et accroître l'efficacité et la productivité au sein des 
organisations.

OBJECTIFS PÉDAGOGIQUES

• Développer les compétences de coopération
• Renforcer la cohésion d’équipe et la collaboration

MOYENS PÉDAGOGIQUES

Un mixte de théorie et d’exercices.

MODALITÉS D’ÉVALUATION

Quizz d’évaluation des acquis 
Livret PROFIL COLOR SUCCESS

PROGRAMME DÉTAILLÉ

• Quizz PROFIL COLORSUCCESS

JOUR 1
• Notions de dominants
• Missions anxiogènes ou faciles
• Les formes de communication
• Les composantes de la communication
• Les enjeux de la communication
• Préparer une communication efficace
JOUR 2
• Processus de communication
• Lecture para-verbale et non-verbale
• Révision et ajustement
• Quizz final

SANCTION DE LA FORMATION

• Livret PROFIL COLOR SUCCESS
• Feuille de présence
• Attestation de fin de formation

POINTS FORTS
Une formation pointue et une adaptation

de la formation à chaque profil.

Réseau de franchise & de marques spécialisé en PROFILAGE

COMMUNICATION COLLECTIVE PAR SON PROFIL
REF : SK-FORM- 04-01
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PROFILSUCCESS®

Pré-requis

Aucun pré-requis nécessaire

Modalités d’accès

Inscription accompagnée par un 

consultant certifié et le service 

administratif. 

morgane@bilans-nouveaucap.fr

Équipe pédagogique

Morgane Meunier, consultante 
formée à l’outil d’évaluation 
PROFILSUCCESS® ayant signé 
l’engagement déontologique.

Accessibilité et handicap

Si vous êtes en situation de 

handicap, contacter notre 

référent handicap :

Jocelyne.gervais@profilsuccess.com 
tél. 06 58 80 09 05

Dates, horaires et lieu de la 
prestation

À définir, nous contacter 

Prestation en présentiel

Type de public
Tout public

Délai d’accès
2 semaines

Durée
14 heures

Prix
720€ TTC/pers. en inter entreprise

3 840 € TTC* en intra entreprise (mini 8 pers.)
* Prix des tests non inclus

BUT DE LA PRESTATION

Cette formation vous donnera des clefs pour piloter une structure, une équipe 
en mode adaptatif, capacité à moduler suivant les profils.

OBJECTIFS PÉDAGOGIQUES

• Savoir s’adapter dans toute situation managériale
• Comprendre les différents comportements
• Piloter ses équipes en mode agilité

MOYENS PÉDAGOGIQUES

Un mixte de théorie et d’exercices.

MODALITÉS D’ÉVALUATION

Quizz d’évaluation des acquis 
Livret PROFIL COLOR SUCCESS

PROGRAMME DÉTAILLÉ

• Quizz PROFIL COLORSUCCESS

JOUR 1
• Notions de dominants
• Missions anxiogènes ou faciles
• Evolution du management
• Quel style de manager suis-je ?
• Management et autonomie
• Ma stratégie pour construire mon équipe
JOUR 2
• Problématique des différents profils
• Etude de cas
• Révision et ajustement
• Quizz final

SANCTION DE LA FORMATION

• Livret PROFIL COLOR SUCCESS
• Feuille de présence
• Attestation de fin de formation

POINTS FORTS
Une formation pointue et une adaptation

de la formation à chaque profil.

Réseau de franchise & de marques spécialisé en PROFILAGE

MANAGEMENT ADAPTATIF PAR SON PROFIL
REF : SK-FORM- 05-01

mailto:morgane@bilans-nouveaucap.fr
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PROFILSUCCESS®

Pré-requis
Posséder une expérience de 3 ans 
minimum dans le domaine 
commercial.

Modalités d’accès
Inscription accompagnée par un 
consultant certifié et le service 
administratif.
morgane@bilans-nouveaucap.fr

Équipe pédagogique
Morgane Meunier, consultante 
formée à l’outil d’évaluation 
PROFILSUCCESS® ayant

signé l’engagement déontologique.

Accessibilité et handicap 
Si vous êtes en situation de 

handicap, contacter notre 
référent handicap :

Jocelyne.gervais@profilsuccess.com 

tél. 06 58 80 09 05

Dates, horaires et lieu de la 
prestation
À définir, nous contacter 
Prestation en présentiel

Type de public
Toute personne ayant une activité 
commerciale ou de support commercial.

Délai d’accès
2 semaines

Durée
14 heures

Prix
720€ TTC/pers. en inter entreprise

3 840 € TTC* en intra entreprise (mini 8 pers.)
* Prix des tests non inclus

BUT DE LA PRESTATION

Cette formation permettra aux commerciaux de mieux comprendre leur propre style 
et celui de leurs interlocuteurs, afin d'optimiser leur approche et leurs résultats.

OBJECTIFS PÉDAGOGIQUES

• Comprendre les différents types de profils commerciaux

• Identifier son propre style commercial et celui de ses interlocuteurs

• Adapter sa communication et sa démarche commerciale selon les typologies

MOYENS PÉDAGOGIQUES

Un mixte de théorie et d’exercices.

MODALITÉS D’ÉVALUATION

Quizz d’évaluation des acquis 
Livret PROFIL COLOR SUCCESS

PROGRAMME DÉTAILLÉ

• Quizz PROFIL COLORSUCCESS

JOUR 1
• Notions de dominants
• Missions anxiogènes ou faciles
• Le principe de la typologie commerciale
• Les bénéfices de connaître sa typologie
• Définition du profil commercial
• Avantages et inconvénients
JOUR 2
• Adaptation au SONCAS
• Etude de cas…
• Révision et ajustement
• Quizz final

SANCTION DE LA FORMATION

• Livret PROFIL COLOR SUCCESS
• Feuille de présence
• Attestation de fin de formation

POINTS FORTS
Une formation pointue et une adaptation

de la formation à chaque profil.

Réseau de franchise & de marques spécialisé en PROFILAGE

TYPOLOGIE COMMERCIALE PAR SON PROFIL
REF : SK-FORM- 06-01
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PROFILSUCCESS®

contactez Morgane Meunier :

morgane@bilan-nouveaucap.fr

06 72 73 13 12

Formulaire d'inscription

représenté par 

Pour toute information ou réservation
sur les formations,

bilans-nouveaucap.fr

mailto:contact@bilan-nouveaucap.fr
mailto:contact@bilan-nouveaucap.fr
mailto:contact@bilan-nouveaucap.fr
https://www.bilans-nouveaucap.fr/formations-entreprises#formation
https://www.bilans-nouveaucap.fr/
https://www.bilans-nouveaucap.fr/
https://www.bilans-nouveaucap.fr/
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